BAB IV

PEMBAHASAN

A. Pembiayaan Multiguna iB Hasanah
1. Pengertian
Multiguna iB Hasanah adalah fasilitas pembiayaan konsumtif yang

diberikan kepada _anggota masyasakat untuk membeli barang kebutuhan

konsumtif dengan aguna A0 bangunan atas nama nasabah

dilakukan dengan memegang bukti kepemilikan, faktur, invoice, atau bukti

UIN-HMAM BONJOL
PADANG

L PT. Bank BNI Syariah, Pedoman Perusahaan Pembiayaan Kecil
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Tabel 4.1. perkembangan pembiayaan Multiguna iB Hasanah pada

PT. BNI Syariah Cabang Padang dari tahun 2015 sampai dengan 2018:

No Tahun Jumlah Rekening / NOA
1 | 2015 18
2 | 2016 23
3 | 2017 26
4 | 2018 Januari s/d Maret 1

Jumlah

mber :

Okap jika tida g jaan Griya iB

Hasanah. Target minimum pembiayaan Multiguna iB Hasanah PT. Bank

UIN:AMAM BONJOL
009.000%0 pialf). ng
mengajukan p A A . Bank BNI syariah
Cabang Padang dalam proses analisa pembiayaan tahun 2018 Januari s/d

Maret +/- 6 (enam) nasabah.
Dari data di atas dapat diketahui bahwa jumlah nasabah pembiayaan
pada produk pembiayaan konsumtif Multiguna iB Hasanah pada PT. Bank

BNI Syariah Cabang Padang meningkat setiap tahunnya. Peningkatan
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jumlah nasabah diatas bukan terjadi karena kebetulan saja akan tetapi ada
upaya yang dilakukan sebagai bentuk kebijakan dari PT. Bank BNI Syariah
Cabang Padang, dalam melayani nasabah dan calon nasabah.

Untuk itu perlu dilakukan promosi yang tepat sehingga dapat
mencapai tujuan utama Yyaitu memberitahukan keberadaan produk
pembiayaan konsumtif pembiayaan Multiguna iB Hasanah yang ditawarkan

kepada masyarakat«Oleh sebab iy dengan adamya promosi, maka akan

mempengaruli perkembang aiayaan konsumtif Multiguna iB

da PT.

ancing Excecutive

janah yang diprom oleh Syaria

i C98My Padang. BleWe™brociasi biayaan

A0 Cogall ] V3 pesar Rp.

pulu rupiah) setiag tu)

promesi, terhageg / Itiguna iB

B ariah

Lebih OMum

Umum

Pembiayaan Multiguna iB Hasanah | Beberapa pembiayaan yang
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mengcover dengan beberapa skim | dengan melalui skim KPR (Kredit

Syar’i. e il@n mah) salah satu
solusinya  dengan  pembiayaan
Multiguna iB Hasanah namun tetap

merujuk dalam akad Syariah.

Sumber : Rian, Asistent pemasaran BNI Syariah cabang padang
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2. Tujuan dan Sasaran
a. Tujuan
1) Meningkatkan peranan BNI Syariah dalam pemberian pembiayaan
di segmen kecil (cendrung pada pembiayaan perorangan atau
instansi dengan membidik pembiayaan untuk pegawai).
2) Meningkatkan pemasaran produkiLabungan iB Hasanah.

3) Meningkatkan pelayanan bertan pembiayaan skala kecil dengan

prosedur yang lebi menghilangkan prinsip kehati-

hatian.

2) Profesional

UIN MAM BONJOL

3. Landasan Hukum

a) Fatwa DPAhB)A N\IGSN-MUI/IV/ZOOO,

tanggal 1 April 2000 tentang Murabahah.

b) UU No. 21 Tahun 2008 tentang Perbankan Syariah.

2|bid.
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c) Peraturan Bank Indonesia No. 7/6/PBI/2005 tanggal 20 Januaru 2005
tentang Transparansi Informasi Produk Bank dan Penggunaan Data
Pribadi Nasabah.

d) Surat Edaran Bank Indonesia No. 7/25/DPNP tanggal 18 Juli 2005
tentang Transparansi Informasi Produk Bank dan Pengguna Data
Pribadi Nasabah .

e) Peraturan BankeIndonesia 9/19/PBI/2007 tanggal 17 Desember

2007 tentang Pelaksa iah dalam Kegiatan Penghimpun

c. Pembelian kendaraan roda dua atau roda empat.

UIN-MAM-BONJOL

e. Pembelian manfaat jasa seperti wedding organizer untuk pernikahan,
perawatan PAtAJNGt dan lain-lain.

f. Pembelian barang konsumtif atau manfaat jasa lainnya selama tidak
bertentangan dengan peraturan pemerintah, UU berlaku serta prinsip

syariah.
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Agunan pengguna pembiayaan Multiguna iB Hasanah adalah aset
tetap berupa tanah dan bangunan ( rumah, ruko dan rukan ), pembiayaan
setara dengan harga jual tanah dan bangunan ( rumah, ruko dan rukan).
Maksimal pembiayaan iB Hasanah sebesar Rp. 1.000.000.000,- ( satu
milyar Rupiah ).

5. Jangka Waktu

Jangka waktu‘pembiayaan ginimal 1 (‘Satu,) tahun dan maksimal 10

(Sepuluh) tahun, dengan k; sebagai berikut:

ntuk pegawai ak waktu, maksmaiadalah

adalah
6. Akad id Mna i ah ; NI Syariah

Playaan MultigunatB Hasanah pada
PT. Bank BNI Syariah Cabang Padang yaitu:

UIN-IMAM BONJOL

Salah satu figh yang paling popular digunakan oleh perbankan

syariah ad a @ ( b ramgaksi murabahah ini

lazim dilakukan oleh Rasulullah Saw. Dan para sahabatnya. Secara

sederhana, murabahah berarti suatu penjualan barang seharga barang

tersebut ditambah keuntungan yang disepakati. Misalnya, seseorang

membeli barang kemudian menjualnya kembali dengan keuntungan
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tertentu. Berapa besar keuntungan tersebut dapat dinyatakan dalam
nominal rupiah tertentu atau dalam bentuk persentase dari harga
pembeliannya, misalnya 10% atau 20%. Jadi singkatnya, murabahah
adalah akad jual beli barang dengan menyatakan harga perolehan dan
keuntungan (margin) yang disepakati oleh penjual dan pembeli. Akad ini
merupakan salah satu bentuk naturalcertainty contracts, karena dalam

murabahah ditentukan berapa rate of ‘profit-nya (keuntungan yang ingin

diperoleh). Karena dalgg isebut adanya “keuntungan yang

Keterangan:

la Supplier menjual secara tunai

1b Bank membeli secara tunai Rp X,-

2a Bank menjual secara cicilan

2b Nasabah menjual secara cicilan Rpx,- + keuntungan bank

SAdiwarman A. Karim, Bank Islam Analisis Figh dan Keuangan, (Jakarta: PT.
RajaGrafindo Persada, 2007), Ed. Ke-3, h. 113
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Bank dapat memberikan potongan apabila nasabah:*

1) Mempercepat pembayaran cicilan; atau

2) Melunasi piutang murabahah sebelum jatuh tempo.

Berdasarkan sumber® dana, yang digunakan, pembiayaan

murabahah secara garis besar dapat dibedakan,menjadi tiga kelompok:

1) Rembiayaan ang didanal dengan URIA

investasi tidak teg

1) Kebutuhan nasabah;

UIN IMAM BONJOL
-~ PADANG

b. Pembiayaan Sewa (ljarah)
Transaksi ijarah dilandasi adanya perpindahan manfaat (hak guna),

bukan perpindahan kepemilikan (hak milik). Jadi pada dasarnya prinsip

4lbid., h. 116-117
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ijarah sama saja dengan prinsip jual beli, tapi perbedaannya terletak pada
objek transaksinya. Bila pada jual beli objek transaksinya barang, pada
ijarah objek transaksinya adalah barang maupun jasa. Pada dasarnya,
ijarah didefenisikan sebagai hak untuk memanfaatkan barang/jasa
dengan membayar imbalan tertentu. Menurut Fatwa Dewan Syariah
Nasional, ijarah adalah akad pemindahan hak guna (manfaat) atas suatu

barang atau jasafdalam waktu gertentu. melalui, pembayaran sewa/upah,

tanpa diikuti dengan emilitkan barang itu sendiri.

ilikan,

akad ijarah ada perubahan keg

Rengan demikian,

hak guna sa i yane kepada

A.Bank Syariah B.Nasabah

AY

: A

\ . ny, 'l
h | B
C.Supplier/Penjual N D.Objek ljarah

[Pemilik [~ 7777 >

SIbid., h. 137-138
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Keterangan:®

1) Nasabah mengajukan pembiayaan ijarah ke Bank Syariah

2) Bank Syariah membeli/menyewa barang yang diinginkan oleh
nasabah sebagai objek ijarah, dari supplier/penjual/pemilik.

3) Setelah dicapai kesépakatan antara nasabah dengan bank
mengenai barang objek-ijarahtarif ijarah, periode ijarah dan

biaya® pemelihar maka akad, pembiayaan ijarah

ditandatan pbkan| menyerahkan jaminan

yang dimi

IS I. Setelah pgi ij nasabah
mb objekiijarah u :

gembeli objek ija wal ijarah),

put tersimpan

oleh bank sebagai aS8

UIN INAM.BONJOL
PADANG =~

B. Upaya Promosi Pembiayaan Multiguna iB Hasanah pada PT. Bank

eang dapat disewakan kembali.

BNI Syariah Cabang Padang.

®Ibid., h. 146-147
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Adapun upaya promosi pembiayaan Multiguna iB Hasanah pada
PT. Bank BNI Syariah Cabang Padang, yang dilakukan oleh Sales /
Marketing dalam meningkatkan pendapatan bank, yaitu dengan melalui
pendekatan. Langkah-langkah yang dilakukan dalam pendekatan yaitu
sebagai berikut:’
1. Instansi

Sales 4¢ Marketing PJ. Bank BNISyariah Cabang Padang

melakukan promosj b sepertl  perusahaan, kampus,

elkomsel

2 | Pertamina 35

4 | Mahkama Agun 17 L
5 |G 4
6 | Koptelsigma 1
7 | XL 2

"Rian, Asistent pemasaran BNI Syariah cabang padang, 17 April 2018 jam 09.30 WIB

8 PT. Bank BNI Syariah Cabang Padang 2018
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8 | MUKISI 8
9 | Telkom 2
10 | SAKA 0
11 | Santos 1
12 | Pelita Air S 0
13 | Bea Cukai Tj. Priok 3

Total 87

Sumber; Cabang Padang 2018

Instansi

rkerja sam nasional denga

adang, kerja

pembiayaan

asanah, dan

2. Melakukan kerja sama dengan agen property.

UIN IMAM-BONJOL

Bank BNI Syariah Cabang Padang dalam memasarkan produk-

produknPAAerNTGan agen property

seperti sales / marketing yang ada di perusahaan lain, sales / marketing

PT. Bank BNI Syariah Cabang Padang menjelaskan produk-produk
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dan keunggulannya kepada agen property. Dan agen property juga

memasarkan kepada masyarakat mengenai produk-produk tersebut.®

Tabel 4.4. Agen Property yang berkerja sama dengan PT. Bank

BNI Syariah Cabang Padang yaitu:

No | Agent Property Beveloper Awal PKS

1 | Elang Propérty | Redist Green Residence 2013

2016

endapatkan fee datam bentuk uang

yang di berikan oleh PT. Bank BNI Syariah Cabang Padang. Dan

UIN-IMAM-BONJOL
““PADANG.. ....

dengan membuat acara di Mall atau pusat keramaian lainnya dalam
memesarkan produk-produk yang ada di PT. Bank BNI Syariah

cabang Padang. Open Table / buka stand di Mall dilakukan periodik

® Ibid.
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(Minimal 3 s/d 6 bulan sekali). Seperti di Basko Grend Mall, SJS
Plaza, Plaza Andalas dan Gramedia.*
4. Memberikan edukasi kepada Mubalig ( Ustad ).
Karena ekonomi Islam belum berkembang, Sales / marketing
memberikan edukasi kepada mubalig (Ustad) dan mubaliq
menjelaskan kepada jamaahnya bagaimana ekonomi Islam itu yang

sebenarnya yang sesuai deggan “alguranhdan hadist. Memberikan

edukasi' kepada M i baru akan dilakukan, karena
menunggu perse ari fatwa

situs PT. B , media

a. Situs PT. Bank BNI Syariah : www.bnisyariah.co.id

UIN tMAM BONJOL
Instagram : @bni.syariah
. -PADANG
e. Media cetak : memberikan edukasi pada jurnalis

dan mendirikan jurnalis ekonomi syariah pada tahun 2016. Media

10 1bid.
1 1bid.
12 1bid.
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cetek seperti, Singgalang, Rakyat Sumbar, Padang Ekspres, Pos
Metro.
C. Analisis Upaya Promosi Pembiayaan Multiguna iB Hasanah pada PT.
Bank BNI Syariah Cabang Padang.
Dari uraian di atas dapat disimpulkan bahwa Pembiayaan
Multiguna iB Hasanah merupakan pembiayaan konsumtif. Pembiayaan

Konsumtif yaitu pembiayaanyang digunakan untuk memenuhi kebutuhan

kousumsi,yangakan habi emenuhi kebutuhan.

dari bulan Januari-Maret hanya 1 (satu) rekening pembiayaan dicairkan,
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Berdasarkan hasil penelitian yang penulis lakukan dapat

disimpulkan RAANGt sehingga dapat

mencapai tujuan utama yaitu memberitahukan keberadaan produk

pembiayaan konsumtif pembiayaan Multiguna iB Hasanah yang
ditawarkan kepada masyarakat.Oleh sebab itu dengan adanya promosi,

maka akan mempengaruhi perkembangan produk pembiayaan konsumtif
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Multiguna iB Hasanah yang dipromosikan oleh Syariah Financing
Excecutive pada PT. Bank BNI Syariah Cabang Padang. Tanpa promosi
masyarakat tidak akan tahu produk-produk yang di tawarkan pada PT.
Bank BNI Syariah Cabang Padang. Promosi juga sangat berperan bagi PT.
Bank BNI Syariah Cabang Padang, karena akan meningkatkan pendapatan
atau keuntungan. Promosiguga bisa dilakukan dalam rangka menghadapi

pesaing dari waktuske waktu semankin meningkat.

UIN IMAM BONJOL
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